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AN APRICODE

Creamos webs, tiendas y soluciones de IA

que generan ventas para nuestros clientes

WEBS - E-COMMERCE - MARKETPLACES - IA UA - EU



APRICODE
EN CIFRAS

300+

UA-

anos en desarrollo web:
de landings a plataformas

APROS

proyectos lanzados para clientes
en Ucrania y Europa

dos mercados: experiencia local
y procesos de nivel europeo

nuestra plataforma AI-CRM —
el ndcleo de nuestras soluciones de |IA

APRICODE
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HACER UNA WEB PARECE FACIL.
sPOR QUE HAY ENTONGCES TANTOS
PROYECTOS

BONITOS PERO

INEFICACES?

En 10 anos aprendimos: una web sin estrategia puede existir, pero no hace
crecer el negocio. Por eso cada proyecto nuestro empieza con una

pregunta: ¢coOmo va a ganar dinero?

APRI
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OUE HACEMOS



AREAS
DE TRABAJO

WEBS

AREA 01

- Webs corporativas
- Landings para publicidad

- Velocidad y SEO

E-COM

AREA 02

- Tiendas online
- Integraciones con ERP

- Pagos y envios

PLATAFORMAS

AREA 03

- Marketplaces
- Portales de cliente y CRM

- Logica compleja

Cinco areas — un unico socio responsable de todo el proyecto

Ja

AREA 04

- Agentes de |IA en APROS

-BUsqueday
recomendaciones

- Chatbots de soporte

DISENO

AREA 05

-UlI/UX de marca
- Sistemas de diseno

- Branding e identidad

APRICODE



NIVELES DE VALOR
PARA EL NEGOCIO

3 WEB COMO PARTE DEL NEGOCIO

2 WEB COMO CANAL DE VENTAS

1 WEB LIDER EN SU NICHO

0 WEB CORRIENTE

CONSTRUIMOS PROYECTOS DE NIVEL 2-3

Conectada al ERP y CRM, automatiza el
trabajo con clientes y proveedores.

Genera hasta el 70% de las ventas:
catalogo, carrito, pago, envio.

Resuelve tareas de imagen y marketing,

ayuda a vender.

Anuncia que la marca existe. Casi no
genera ventas.

APRICODE



APRICODE

QUE QUIERE
COMPRAR EL
CONSUMIDOR

Ol A

Encontrar, entender y comprar rapido —

sin pasos de mas ni dudas.

QUE QUIERE
VENDER EL NEGOCIO

> B

Mas leads y ventas,

ticket medio mas alto y recompra.

UN PROYECTO DE EXITO NACE EN EL CRUCE DE ESTO0S DOS DESEOS

APRI
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COMO TRABAJAMOS



PROCESO
DE TRABAJO

ANALISIS

PASO 01

- Objetivos del negocio
- Competencia

- Publico objetivo

ESTRATEGIA

PASO 02

- Posicionamiento
- Estructura y escenarios

- Ganchos de marketing

DISENO

PASO 03

- Prototipo
-Ul de marca

- Adaptativo

Hasta el 40% del tiempo va a analisis y estrategia: son lo que decide el éxito del proyecto

DESARROLLO

PASO 04

- Caodigo e integraciones
- Testing

- Rendimiento

CRECIMIENTO

PASO 05

- Lanzamiento
- Analitica

- Soporte y evolucion

APRICODE



APRICODE

o> ROS CASOS

SEIS PROYECTOS DE NICHOS DISTINTOS — E-COMMERCE - B2B - HORECA - FINTECH - IA - TRES PAISES

APRI



01 - CASO - E-COMMERCE - TOURDEWINE.FR

Our Selection

RECOMMENDED

CHAMPAGNE PERRIER-JOUET BRUT
BELLE EPOQUE 2014 0,75L

€ 142,20

ADD TO CART

TOL lg\ INE

CALVADOS

CHAMPAGNE RUINART ROSE BRUT CHAMPAGNE RUINART BLANC DE
NV 0,75L BLANCS BRUT 0,75L

€ 79,20

ADD TO CART ADD TO CART

™ Ig\ INE

Our Selection

RECOMMENDED

CHAMPAGNE DOM RUINART BLANC
DE BLANCS BRUT 2002 0,7SL

ADD TO CART

CHAMPAGNE PERRIER-JOUET BRUT
BELLE EPOQUE 2014 0,75L

ADD TO CARY

TOURDEWINE:

BOUTIQUE DE VINOS
FINOS

Reto

Una boutique de vinos en Cannes (desde 2015): llevar
online vinos de coleccion, champan y destilados raros
para Francia y Europa.

Solucion

E-commerce bilingtie (EN/FR): 1.470+ referencias, filtros
por pais, region, uva y clasificacion, y un sumiller de 1A
dentro del catalogo.

Resultado

Lanzada en 2025 - 1.472 referencias - 9 paises de origen -

envios a toda Francia.

APRI



02 - CASO - B2B E-COMMERCE - CHUMAK

3 NAHY AO CTopy

—

Ae

Ketchup
Red hot

3 NAHY A0 CTo
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UYMAK °
—— e~

Ay<anmrui BBIGOD cuompen sce

Hymax Keruyn "Red Hot" Yymax "B'saexi nomizopn Yymax Maxaponx Ilepa Yymax Sanpanxa nas
B oafi” Kapi 'ocrpnit wepmoxoro yxpaincsxoro Gopmy

[ -s% EXFS BE 56688
481,92 rpHE 1205 pr/ur 15 381,07 rpH 1455 pus 481,92 rpm &85 puun 123,92 rpu

o O W

Hymax Koruyn "Red Hot™
B 34525
481,92 rpy 12,05 rpw/u

CHUMAK:
TIENDA MAYORISTA

Reto

Un conocido fabricante ucraniano de alimentacion: que
los clientes mayoristas pidan online, sin llamadas ni
correos a los gestores.

Solucion

Tienda B2B: cuenta de cliente mayorista, catalogo con
precios de mayoreo y repeticion rapida de pedidos
recurrentes.

Resultado

Lanzada en 2021 - los mayoristas piden por si mismos,
sin llamar a un gestor.

APRI



03 - CASO - MAYORISTA - SUSHI-PRODUCT.COM

+38 (063) 122-85-83 info@sushi-product.com Onnarai gocraska MNepeA3BoHITE MeHI Biaryku

SUSHI

~ =
y 7 PRODUCT . Binbwe 1000 ToBapi.... Mowyk Bcobicin

Kkabiner

= ‘ SUSHI-PRODUCT
T MAYORISTA PARA

sus

@ PRODUCT

Jlyuwinimm acopTUMeEHT 4
npoaykTos ansa HoReCa “ 7 - HORECA

B kaTanor / v JNyqwini
acopTUMeHT W 7 Reto

&

/ , 3 - NPOAYKTOB My . '
k. =) G . . ©  panaHoReCa Un proveedor de productos para sushiy cocina
= g By v, panasiatica (desde 2004): pasar a online los pedidos

B katanor

mayoristas de restaurantes y cadenas.

Solucion

Tienda mayorista en tres idiomas (UA/RU/EN): cuenta con
precios de mayoreo, 16+ categorias, packs para sushi,

pizza'y Tom Yum, integracion con gestores.

Resultado

Lanzada en 2020 - envios a toda Ucrania - catalogo PDF
interactivo para clientes B2B.

APRI
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CASO

E-COMMERCE

GapciK

— Karanor

Axceccyapul ans Apple
MNoprarueHan aKycTrka
Komnsiorepran nepudepva
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Mopratuenvie 6arapen (PowerBank)

Craprossie nakeTsl

GADGIK.NET
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GADGIK:

ACCESORIOS Y
TECNOLOGIA

Reto

Una cadena de tiendas de accesorios y un servicio
técnico en Jarkiv: unir retail, servicio y ventas online en
una sola tienda.

Solucion

E-commerce bilingte (UA/RU): catalogo de fundas a
electronica, programa de cashback, seccion de reparacion
Apple y conexion con las tiendas fisicas.

Resultado

Lanzada en 2019 - funciona y crece desde hace 6+ afios -
retail, servicio y online en un solo sistema.

APRI



05 - CASO

FINTECH

e LIVE FEED TC/EUR €61,372 24

[H] HELVETIA omc1ms

[+] WE SEE MONEY

HELVETIADIGI.COM

BUY

CRYPTO

FOR EURO.

CREATE ACCOUNT =

:« SWISS SECURITY
\/  Bank-level protectior

HOW IT WORKS

"H BEST RATES

S / PROCESS SECURITY FAQ

TC 12:45:18 UTC

OPEN ACCOUNT -

BUY
CRYPTO
FOR EURO.

CREATE ACCOUNT -
HOW IT WORKS

. BTC/EUR
® em/enr

FAST & EASY ~  24/7 SUPPORT = SOL/EUR
B ]

Q
- Real people
a (8 usoc/evr €0.99

[&;\

HeELVETIA DIGITAL:

CRIPTO-EXCHANGE
SUIZO

Reto

Una empresa suiza (Zug): plataforma de cambio de BTC,
ETH y USDC por euros con IBAN virtual para liquidacion
por SEPA.

Solucion

Plataforma de cambio con cotizaciones en vivo,
onboarding KYC/KYB, mesa OTC para operaciones desde
€250.000 y custodia fria multifirma.

Resultado

Lanzada en 2024 - regulacion AML suiza (FINMA SRO) -
operaciones desde €100 hasta nivel OTC €250.000+.

APRI
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CASO - PRODUCTO PROPIO

Leads

Kanban

New 4

Bohdan K.
$10,000

1282766121832445
(Facebook Lead)
$0

AK Andrii K.

APROSS.APP

4} Automation

Contacted 3 Qualified 2

Viktoriia M. Dmytro H.

Serhii P. Olena S.
e

$162,450

+

@ Proposal Sent 2 Negotiation

9:41

Ro 74, Maksym V.

0
£ Apricode
Leads

Yaroslav B. Tetiana R.
Kanban v Al

New 4
Bohdan K.
) »
1282766121832445

(Facebook Lead)
$0

Contacted 3
Viktoriia M.
$8 60C

®

APROS!
CRM AI-FIRST

Reto

Producto propio de Apricode: un CRM donde la IA no es
un afadido sino el nucleo — leads, conversaciones 'y
ventas los gestionan agentes.

Solucion

CRM Al-first: los agentes reciben y cualifican leads, se
comunican 24/7 y automatizan ventas y soporte al
cliente.

Resultado

Producto vivo: funciona en proyectos de clientes de
Apricode y en el propio estudio — 24/7, sin descansos.

APRI



POR QUE
APRICODE

ENFOQUE

' Nos sumergimos en el negocio, no solo ejecutamos un brief
W Cada etapa se entrega con una demo
W El codigo fuente y los accesos son del cliente

W Soporte y evolucion tras el lanzamiento

Trabajamos con contrato: alcance, plazos y presupuesto se fijan antes de empezar.

TECNOLOGIA

El stack segun la tarea: de CMS probados a frameworks modernos
Integraciones: ERP, pagos, envios, CRM
Modulos de IA: busqueda, recomendaciones, agentes de soporte

Velocidad, SEO y analitica de serie

APRICODE



AAAAAAAA

NO BUSCAMOS CLIENTES.
BUSCAMOS A LOS VALIENTES

QUE QUIEREN CRECER.

TELEGRAM EMATIL TELEFONO

apri-code.com @Apricode_bot hello@apri-code.com +38 (099) 090 02 57

HABLAR DEL PROYECTO -



https://apri-code.com
https://t.me/Apricode_bot
mailto:hello@apri-code.com
tel:+380990900257
https://apricode.apros.app/book/booking
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